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Unlock your partners’

 

power!

The next generation service is growing rapidly and becomes more and more complex. You have to deal with 

 

numerous and various partnerships, as well as the settlement models. 
It is not easy to take the management of agreements and e‐partner revenue and to keep your partner and 

 

virtual company. So CITINet’s

 

Partner Settlement can save you a lot of works on these. It also helps you to 

 

manage your revenue interactions profitable with service, content and channel partners. 
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It is able to hold and manage partners, resellers, customers, channels and other 

 

business relationships, with respect to various aspects of the agreement, including 

 

functional, technical, financial, administrative.

It is able to manage and settle Partnership agreements.

It is able to manage and bill customers for services rendered in cooperation with other 

 

service providers.

It is able to take the provision, usage collection and QoS

 

management in a cross‐service 

 

provider environment.

It is able to view agreements from both ends.

It is able to manage relationships based on bi‐directional revenue flow and several 

 

distinct sets of metrics.

It is able to manage accounts between the service provider and customers/Partners 

 

(B2C and B2B), as well as manage a mesh of agreements.

It is able to brand various modules, including billing customers, building the web 

 

interface for customer self care, etc.

Key Features of CITINet’s

 

Partner Settlement

The Capturing of 

 

Partner 

 

Relationships

Management 
of Partner‐

 

oriented 

 

services

Management of 

 

Partner‐based 

 

customer 

 

offerings

Cross‐provider 

 

service 

 

fulfillment

Management of 

 

symmetrical 

 

agreements 

Management of 

 

asymmetrical 

 

funds exchange

Management of 

 

multi‐directional 

 

accounts 

Branding 

 

capabilities
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It is able to scout out the various channels to take advantage of the already 

 

implemented billing and customer care solutions. 

It is able to manage complex corporate structures in one system, including 

 

compartmentalization of information, offerings, customers, marketing programs, 

 

interfaces, look and feel and more.

The ability to 

 

support virtual 

 

operators

Virtual Company

Key Benefits

Easy Plug in

All in One

Maximum the Revenue

CITINet’s

 

Partner Management can easily convergent with the existing modules. Therefore, you are 

 

not necessary to rebuild your system, which really save your money and work. 
With the proven experience, the partner management module can be

 

used at any time after its 

 

installation, you don’t have to waste the time for adjustment or verification time and

 

time again.

CITINet’s

 

Partner Management can realize many functions in only one platform. It is not necessary to 

 

add other new modules to just fulfill your requirement. And as all operations can be done by one 

 

platform, the error risk is greatly reduced and you no more have

 

to repeat the same operation. You 

 

can do it all in one time.

All agreements can be done in one step so you now are free from the menial work on managing the 

 

partnerships. You can creatively leverage the partner relationships with its examine strategies and 

 

develop more new partner models for more revenue.

CITINet System Limited Suite 401, Festival Walk Tower

80 Tat Chee

 

Avenue, Kowloon Tong Hong Kong SAR, 

 

China

Tel: (852) 3104 2728

Fax: (852) 3104 2738

Email: info@citinethk.com
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